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Contexto

A empresa AgroFruits precisa de uma viséo abrangente das receitas e volumes de
producao da empresa, destacando a sazonalidade das culturas, o desempenho das
fazendas, a representatividade dos paises importadores e os tipos de transporte
utilizados. O objetivo principal do dashboard € monitorar o desempenho financeiro
e operacional, identificar tendéncias sazonais, e otimizar a logistica de transporte.

Objetivos de Analise:

1. Sazonalidade: Utilizar os dados de sazonalidade para planejar estratégias de
cultivo e venda que maximizem a receita nos periodos de maior demanda.

2. Otimizacao de Transporte: Analisar a representatividade por tipo de transporte
e considerar a alocacao de recursos para os meios mais eficientes e
econdmicos.

3. Desempenho de Fazendas: Focar em estratégias de melhoria para fazendas
com menor receita e analisar as melhores praticas das fazendas de maior
desempenho.

4. Expansao de Mercado: Avaliar os paises importadores que geram maior
receita e explorar oportunidades de expansao em mercados subexplorados.

Indicadores Chave de Desempenho (KPls)

. Receita Total: Monitorar o total de receita gerada.

. Volume de Producéo: Monitorar o volume total de produgéo.

. Receita por Fazenda: Identificar a performance individual de cada fazenda.

. Receita por Pais Importador: Avaliar a contribuicdo de cada pais importador.

. Volume por Més (Sazonalidade de Cultivos): Analisar a sazonalidade e os volumes
de produgéo por més.

. Representatividade por Tipo de Transporte: Medir a distribuicdo da receita por
diferentes tipos de transporte (Barco, Caminhao, Aviao).
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